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La marca De Ruiter es sinénimo de innovacion, liderazgo y mejora, aportando multiples soluciones a
los problemas que se van presentando en la agricultura contemporanea. Mas concretamente, respec-
to ala investigacion y desarrollo de portainjertos de tomate, es la empresa pionera, introduciendo el
patron Beaufort en Espafia en 1996. Con un marcado liderazgo, continia lanzando nuevos productos
que se crean por y para ajustarse a las necesidades de cada productor.

Con el fin de ofrecer nuevas soluciones a los retos actuales, De Ruiter estd ofreciendo su nueva gene-
racion de portainjertos, que cubre un amplio rango de posibilidades para satisfacer los requerimien-
tos especificos de cada cliente.

Esta revolucionaria gama de portainjertos ofrece una mayor proteccién frente a nemdatodos y un au-
mento de la productividad. Esto se debe, fundamentalmente, a su potente sistema radicular, su de-
mostrado caracter generativo y sanidad de planta, permitiendo acercarse al maximo rendimiento
econdmico de la variedad utilizada y de las condiciones propias del cultivo.

De menor a mayor vigor (Figura 1), nuestros protagonistas de la nueva generacién son Dynafort, Vi-
talfort y DRO141TX, siendo este ultimo un claro candidato a ser el portainjertos de tomate mas utili-
zado a nivel mundial, en un futuro no muy lejano.
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El control de los nematodos fito-
pardsitos es uno de los retos mas
importante a nivel mundial para
conseguir mantener una agricul-
tura sostenible y econdmicamente
viable. Aportar herramientas que
ayuden a tal objetivo ha sido uno
de los principales pilares estraté-
gicos en los que De Ruiter basa la
blusqueda de nuevas fuentes de
resistencia y la creacion de nuevos
hibridos.

En las instalaciones de De Ruiter
se han construido infraestructuras
especificas para evaluar, de ma-
nera objetiva y con planta adulta,
el comportamiento de diferentes
sistemas radiculares ensayados en
condiciones controladas (Figura 2);
es decir, sistemas cerrados e ino-
culados con la misma cantidad de
huevos por raiz. El anélisis del nivel
de proteccion frente a nematodos
viene determinado por los para-
metros y escalas utilizadas por los
nematologos mas prestigiosos de la
actualidad.

Esta proteccion mejorada, junto con
un sistema radicular mas potente y
con altos niveles de regeneracion,
hacen posible mantener una mejor
sanidad del cultivo, una caracteris-
tica diferenciable respecto a otros
portainjertos y claramente visible a
ojos de los productores. Todo esto
permite obtener un mayor rendi-
miento productivo a la variedad
utilizada y, por tanto, ampliar el ni-
vel de ingresos de nuestros clientes.
Para hacer visibles estos beneficios,
a veces no tan palpables a simple
vista, se deben recoger y analizar
una gran cantidad de datos, tal y
como podemos observar en la gra-
fica que se presenta en la Figura 3,
como resultado de un ensayo reali-
zado en la zona de Granada con un
productor de la variedad de tomate
cherry "Zirconyta” (Seminis).

Tampoco nos olvidamos de la im-
portante y fundamental labor de
los semilleros en el proceso de
viabilidad econémica de nuestra
agricultura. Por ello, otro pilar in-
discutible es facilitar la produccién
de plantulas injertadas, desarro-
llando hibridos que genéticamente
germinen mejor, perfeccionando
protocolos de producciéon de semi-
lla y aplicando nuevas tecnologias
al procesamiento de semilla. Esto
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Figura 2. Fotografias detallando partes del proceso de ensayos especificos de nematodos en planta adulta.
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Figura 3. Incremento mensual de produccion e incremento acumulado de ingresos de Dynafort (De Ruiter)
respecto al testigo. Elaboracion propia a partir de los datos obtenidos de produccién, categoria y precio
medio semanal en un ensayo realizado en la provincia de Granada durante la campafa 2018-19.
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Figura 4. Fotografias del comportamiento de Dynafort en semillero comparado con un testigo.

Figura 5. Soluciones ofrecidas por Bayer Crop Science para el control de nematodos fitopatdgenos.

permite ofrecer semilla con altos
niveles de planta util, uniformidad
y con caracteristicas morfoldgicas
que faciliten la labor de injertado
(Figura 4).

La integracion de la marca De Rui-
ter en el equipo de Bayer Crop
Science hace posible que, actual-
mente, Bayer sea el proveedor de
la gama mas amplia de soluciones
para problemas concretos como los
nematodos fitopatdgenos: material
vegetal (resistencias), herramien-
tas bioldgicas, quimicas y digitales
(Figura 5). A pesar de que, de ma-
nera individual, cada producto ha
demostrado sobradamente su efi-
cacia, se ha planteado un proyec-
to conjunto en el que se evaluara

todas las combinaciones posibles
dentro de este abanico de solucio-
nes para que el productor pueda
elegir conscientemente el paquete
de productos mas conveniente a
sus necesidades. Este proyecto co-
bra vital importancia en la situacién
que se presenta, actualmente y a
corto plazo, respectos a limitacion
de productos de desinfeccion de
suelo.

La responsabilidad del liderazgo en
este mercado y la clara confianza,
tanto de productores como de téc-
nicos, nos hace pensar que esta-
mos en el camino acertado y que
nos motiva a seguir desarrollando
e innovando para cubrir las nece-
sidades del mercado. Escuchamos
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a nuestros clientes y nos unimos a
ellos para ofrecer soluciones que
les permitan tener éxito.



